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Description :

Prsentation de |'diteurQue diriez-vous de sortir du lot ? La
communication trop souvent juge comme non essentielle, onreuse et peu efficace, offre pourtant de
nombreuses possibilits pour atteindre vos objectifs.Augmentez votre visibilit ou votre chiffre daffaires c'est
possible grce une communication prpare et adapte votre cible ! mi-chemin entre thorie et pratique, celivre et
son plan daction vous apporteront en moins dune heure de lecture les cls dune communication rflchie et
cible.Offrez une bonne rsolution votre entreprise pour peine le prix d'un caf !Que vont mapporter ce livre et
son plan daction ? Celivre apour objectif de
vous apprendre :* Comment une communication rflchie et cible peut vous permettre de raliser vos
objectifs.* L'importance de mesurer les rsultats obtenus par vos communications.* Les avantages de
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connatre votre cible et lintrt de lui adresser un message percutant.* Comment vos concurrents peuvent vous
faire gagner du temps et de largent.* Lintrt de lacommunication cross-canal.* La diffrence entre
rfrencement naturel (SEO) et rfrencement payant (SEA)L e plan daction va vous permettre dobtenir :* La
liste de vos clients cibles* Laliste de vos concurrents.* Les canaux de communications les mieux adapts
votre cible.* Un message adapt votre cible.* Vos objectifs business.* Les messages et informations vous
voulez faire passer.* Lesrgionsil est utile de communiquer.* Ce que vous devez prparer pour faire suite
votre communicationEn rsum---------------- Du spciaiste chevronn au simple nophyte, cet ouvrage sadresse
tous. Chacun pourray trouver de quoi nourrir ses attentes. L es dbutants bnficieront d'une foultitude
d'informations prcieuses. Son plan d'action se veut pratique et accessible, sans jargon parfois complexe et
rbarbatif. Le spcialiste quant lui pourray trouver une structure solide et prcise qui je I'espre rpondra ses
attentes.Prsentation de I'diteurQue diriez-vous de sortir du lot ?
communication trop souvent juge comme non essentielle, onreuse et peu efficace, offre pourtant de
nombreuses possibilits pour atteindre vos objectifs.Augmentez votre visibilit ou votre chiffre daffaires c'est
possible grce une communication prpare et adapte votre cible ! mi-chemin entre thorie et pratique, ce livre et
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voulez faire passer.* Lesrgionsil est utile de communiquer.* Ce que vous devez prparer pour faire suite
votre communicationEn rsum---------------- Du spcialiste chevronn au simple nophyte, cet ouvrage sadresse
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